
Fondata nel 1959 a Olgiate Comasco per 
iniziativa di Cesarino Salin, Grafiche Salin 
rappresenta oggi una realtà imprenditoria-
le che ha saputo coniugare tradizione fa-
miliare e innovazione tecnologica nell’am-
bito della tipografia e della grafica. Dopo 
il passaggio dell’azienda ai figli Giulio e 
Franco, nel 2019 Nicolò Salin – terza 
generazione della famiglia – ha assun-
to la guida della società, proseguendo un 
percorso di crescita fondato su qualità, 
flessibilità produttiva e aggiornamento co-
stante delle tecnologie di stampa.

UNA FILIERA RAPIDA 
ED EFFICIENTE
Il punto di forza dell’azienda è un model-
lo produttivo completamente interno, 
che consente di gestire l’intero ciclo di 
lavorazione, dalla progettazione grafica 
alla prestampa, fino alla stampa offset 
e digitale e alla legatoria. Grazie a mac-
chinari di ultima generazione e a un team 
specializzato, Grafiche Salin è in grado di 
realizzare tirature di ogni dimensione con 
tempi rapidi e standard qualitativi elevati. 
L’offset digitale, in particolare, permette 
di creare linee cromatiche perfettamente 
riconoscibili e replicabili nel tempo.

Accanto alla produzione tipogra-
fica tradizionale – volantini, brochure, 
cataloghi, libri e manuali – l’azienda si 
distingue per la realizzazione di grandi 
allestimenti destinati a fiere, punti ven-
dita ed eventi. Vetrofanie, carta da parati 
personalizzata, insegne, pannelli, stri-
scioni ed espositori in cartone con effetti 
tridimensionali o colori metallizzati rap-
presentano soluzioni ad alto impatto 

visivo, sempre più richieste dal mercato 
della comunicazione e del retail.

LA QUALITÀ NEL SETTORE 
ALIMENTARE E COSMETICO
Un altro ambito di specializzazione riguar-
da i prodotti promozionali e collezio-
nabili, tra cui sticker, magneti e tatuaggi 
temporanei. In questo segmento, partico-
larmente esigente, l’azienda ha sviluppato 
competenze specifiche che le consentono 
di operare anche nei settori alimentare e 
cosmetico. Grafiche Salin è infatti certi-
ficata secondo gli standard internazionali 
UNI EN ISO 9001 per la gestione della 
qualità e UNI EN ISO 22716 per le buo-
ne pratiche di fabbricazione nel settore 
cosmetico, requisito fondamentale per la 
produzione di tatuaggi temporanei de-
stinati ai bambini e spesso distribuiti in-
sieme a prodotti alimentari o promozioni 
commerciali. Queste certificazioni garan-
tiscono processi produttivi controllati, 
condizioni igieniche rigorose e materiali 
conformi alle normative europee.

Oggi l’azienda può contare su una clien-
tela ampia e diversificata, con collaborazioni 
consolidate sia in Italia sia in Svizzera. 
La combinazione tra esperienza, tecnologie 
avanzate e rapporto diretto con il cliente 
consente a Grafiche Salin di offrire solu-
zioni su misura per imprese, editori e brand 
che vogliono valorizzare i propri prodotti.

www.artigrafichesalin.it

Nel mercato immobiliare e degli impianti 
tecnologici esiste un nodo spesso sotto-
valutato ma capace di bloccare compra-
vendite, affitti e accesso agli incentivi: la 
dichiarazione di conformità degli im-
pianti. È proprio da questa criticità diffusa 
che nel 2021 nasce ProntoImpiantoOK, 
servizio ideato dall’ingegnere Giorgio 
Rende con l’obiettivo di colmare un vuoto 
operativo che coinvolge proprietari, instal-
latori e operatori del settore immobiliare.

DICHIARAZIONE DI CONFORMITÀ: 
NORMATIVE E PROBLEMI
La normativa italiana prevede che ogni im-
pianto – elettrico, termoidraulico o di altra 
natura – sia accompagnato da una Di-
chiarazione di Conformità, (oppure, per 
gli impianti realizzati prima del 2008, dalla 
versione semplificata definita “Dichiara-

zione di Rispondenza”), obbligatoria per 
legge e richiesta in diversi passaggi chiave 
della vita di un immobile: dalla vendita alla 
locazione, dall’attivazione delle utenze alla 
richiesta di bonus e detrazioni. In molti casi, 
però, la documentazione manca. Gli im-
pianti possono essere stati realizzati prima 
dell’entrata in vigore del decreto ministe-
riale 37/2008 oppure installati o modifica-
ti da soggetti non abilitati al rilascio della 
certificazione. Il risultato è un’impasse 
burocratica che può rallentare o bloccare 
operazioni economiche rilevanti.

UNA SOLUZIONE INTEGRATA
Il modello sviluppato da ProntoImpiantoOK 
punta a risolvere proprio questo proble-
ma con un servizio strutturato di verifica 
tecnica indipendente. Una rete di circa 
200 professionisti distribuiti sul territorio 
nazionale effettua sopralluoghi gratuiti 
per analizzare lo stato degli impianti. Se le 
verifiche confermano la conformità, viene 
rilasciata la relativa certificazione; in caso 
contrario, vengono indicati gli interventi 
necessari per la messa a norma, lascian-
do al cliente la libertà di scegliere come 
procedere.

L’elemento innovativo del servizio sta 
proprio nella standardizzazione del pro-
cesso di verifica e certificazione, che 
consente di affrontare in modo rapido e 
trasparente una questione spesso gestita 

in modo frammentario. L’approccio si tra-
duce in una collaborazione con installatori 
e operatori della filiera per semplificare gli 
adempimenti tecnici e burocratici.

In questa logica si inserisce anche la 
partnership con Tecnomat: nei punti 
vendita dell’insegna, i consulenti sup-
portano clienti e professionisti nel cor-

retto dimensionamento degli impianti e 
nell’accesso ai servizi di verifica. L’attività 
si sviluppa in linea con le direttive legate 
alla transizione energetica e con i mecca-
nismi di incentivazione previsti dal Conto 
Termico 3.0, sempre più centrali nelle 
politiche di efficientamento degli edifici.

In un contesto in cui la qualità degli 
impianti e la tracciabilità della documen-
tazione diventano fattori determinanti 
per il valore degli immobili, servizi come 
ProntoImpiantoOK contribuiscono a in-
trodurre maggiore trasparenza e affi-
dabilità nel settore. 

www.prontoimpiantook.it

INFORMAZIONE PROMOZIONALE

Le imprese che innovano e crescono

Il mondo delle fiere è cambiato. Oggi non 
si partecipa più soltanto per mettere in 
mostra la campionatura dei propri prodot-
ti, ma per offrire al cliente un’esperienza 
a 360 gradi, che vada oltre il semplice 
momento espositivo. 

UN PARTNER PER L’IMMAGINE 
AZIENDALE
È questo il concept di Monica Longhi e di 
PK Studio, un’impresa familiare che con-
ta non più di 15 collaboratori, fondata nel 
2002 per affiancare l’azienda di montaggi 
stand del marito e saldamente posizionata 

nel settore degli allestimenti fieristici e 
del brand aziendale. L’idea imprenditoria-
le è chiara e ambiziosa: offrire ai clienti un 
servizio completo, che parte dalla proget-
tazione dello spazio espositivo e si estende 
alla sua realizzazione pratica, integrando 
l’allestimento fisico, fatto di pareti, luci e 

arredi, con tutto ciò che concorre alla visi-
bilità aziendale: studio della grafica e po-
sizionamento strategico del logo, soluzioni 
multimediali e materiali promozionali per 
una comunicazione efficace.

Con queste premesse, dalla sede di 
Civate l’azienda raggiunge i principali 
poli fieristici in Italia e in Europa, nello 
specifico in Germania, Francia, Spagna e 
Regno Unito; dal 2016 PK Studio è pre-
sente a Las Vegas e Atlanta. 

GIOVANI E DONNE: UN CAMBIO 
GENERAZIONALE 
La capacità di ascoltare i clienti è alla 
base del successo di una realtà che si sta 
preparando a un cambio generazionale 
caratterizzato da una forte componen-
te femminile. Dal 2024 Monica Longhi 
ha introdotto in azienda i figli Niccolò 
e Giorgia Saguto, associandoli ai fon-
datori e ai collaboratori storici, con l’in-
tento preciso di dare un futuro alla sua 
attività che potrà avvalersi dell’energia e 
dello spirito innovativo tipici dei giovani. 
Accanto a loro si muove un gruppo di 
architetti, tecnici e progettisti che sono 
stati determinanti per il successo: il team 
creativo è guidato da Patrick Rubini, che 
collabora con Alice Guarisco e Walter 
Crippa, mentre nel reparto commerciale 
si distingue Lydie Rodriguez, esperta nei 
rapporti con l’estero. 

VISIBILITÀ SOSTENIBILE
Uno dei fattori più promettenti per il bu-
siness è la sostenibilità. Fin dalle origini 
l’azienda ha proposto ai clienti il noleggio 
degli allestimenti, che vengono realizzati 
con materiali durevoli in modo da ridurre 
gli sprechi. Dal 2023 PK Studio utilizza 
pavimentazioni e stampe grafiche to-
talmente riciclabili e finanzia progetti in-
ternazionali finalizzati alla compensazione 
della CO2, alla protezione delle foreste e 
al contenimento del degrado ambientale.

L’obiettivo dichiarato è aiutare le 
aziende a trasmettere la professiona-
lità e il valore del loro marchio nelle 
grandi manifestazioni internazionali, 
attraverso la raffinatezza degli ambienti 
espositivi che diventano luogo privilegia-
to di interazione con il cliente finale. Del 
resto, come si legge nella sua proposta 
di valore, per PK Studio “la tua azien-
da, come un’opera d’arte, merita di 
essere vista da tutti”.

www.pkstudio.it

PK Studio: quando la fiera diventa esperienza 
Il partner ideale per l’immagine aziendale

Nel panorama dell’edilizia del Nord Italia, 
dove efficienza, operativa e sicurezza rap-
presentano fattori decisivi per la riuscita 
di ogni cantiere, si distingue Nuova MGS, 
azienda guidata da Alessandro Carlini, 
che ha saputo trasformare una lunga tra-
dizione imprenditoriale in un progetto di 
sviluppo moderno e dinamico.

L’attività nasce dall’esperienza della 
storica MGS snc di Carlini, presente da 
oltre trent’anni nel settore delle gru tra 
Montano Lucino, Valmorea e Colverde, in 
provincia di Como. Dal 2018 Alessandro 
Carlini ha raccolto il testimone, portando 
avanti l’azienda con una visione orientata 
all’innovazione e al potenziamento dei ser-
vizi, mantenendo intatti al tempo stesso i 
valori di serietà, precisione e affidabilità.

UN LEADER NEI CANTIERI
Oggi Nuova MGS opera in tutta la Lombar-
dia e buona parte del Nord Italia, offrendo 
soluzioni complete per il sollevamento nei 
cantieri edili. Il cuore dell’attività è rappre-
sentato dal noleggio e dalla vendita di gru 
a torre, automontanti e modelli progettati 
anche per contesti complessi come i cen-
tri storici. L’azienda propone macchinari di 
marchi leader del settore e affianca i clienti 

in ogni fase del progetto, dalla consulenza 
iniziale alla scelta della macchina più adat-
ta alle esigenze del cantiere.

Accanto alla fornitura dei mezzi, 
Nuova MGS garantisce un servizio tec-
nico completo che comprende trasporto, 
montaggio e smontaggio delle gru, 

manutenzione meccanica ed elettronica e 
installazione dei sistemi di radiocomando. 
Un ulteriore elemento di efficienza è rap-
presentato dal camion gru di proprietà, 

dotato di un potente braccio di oltre venti 
metri, che permette interventi rapidi e 
operazioni di sollevamento precise diret-
tamente in cantiere.

Alla base di tutte le attività rimane una 
forte attenzione alla sicurezza: l’azien-
da promuove una cultura operativa fonda-
ta sulla prevenzione, sulla manutenzio-
ne costante dei macchinari e sul rispetto 
rigoroso delle normative.

UN INVESTIMENTO PER IL FUTURO
La crescita di Nuova MGS prosegue oggi 
con un nuovo importante progetto di svi-
luppo. Entro l’estate è prevista infatti l’i-
naugurazione di una struttura ampliata a 
Valmorea: un capannone di circa 1.000 
metri quadrati che ospiterà nuovi uffici, 
spazi operativi e sale riunioni dedicate 
alla formazione. La struttura sarà anche 
sede per il rilascio del patentino di 
operatore gru, con corsi abilitati dalla 
Regione Lombardia, contribuendo così 
alla qualificazione professionale degli 
operatori del settore.

Il nuovo edificio sarà dotato di un 
impianto fotovoltaico da 50 kW, se-
gno concreto dell’attenzione dell’azienda 
verso soluzioni tecnologiche avanzate e 
sostenibili. Un investimento che testimo-
nia la volontà di continuare a crescere, 
rafforzando il ruolo di Nuova MGS come 
partner affidabile per imprese e cantieri in 
tutta l’area del Nord Italia.

www.nuovamgs.it

Nuova MGS: crescita e innovazione 
nel settore delle gru per l’edilizia

In questa uscita presentiamo cinque imprese che si distinguono per innovazione e crescita in un contesto sempre all’avanguardia. A Olgiate Comasco l’azienda Grafiche Salin, giunta alla terza generazione, ha rinnovato la tipografia tradizionale specializzandosi nei 
grandi allestimenti e nei prodotti certificati a uso alimentare e cosmetico. Anche Monica Longhi, con PK Studio, sta preparando il cambio generazionale con una spiccata presenza femminile e una particolare attenzione alla sostenibilità aziendale. Nel settore delle 
gru per l’edilizia, Nuova MGS di Alessandro Carlini ha ampliato l’attività con una nuova struttura in cui, fra l’altro, sarà erogata la formazione per conseguire il patentino di operatore gru riconosciuto dalla Regione Lombardia. Con il servizio ProntoImpiantoOK, 
Giorgio Rende aiuta i proprietari degli immobili a ottenere la Dichiarazione di Conformità o la Dichiarazione di Rispondenza degli impianti, eseguendo i controlli previsti dalla legge e proponendo gli interventi per regolarizzare le difformità. Altrettanto vicina ai cittadini 
è Saronno Servizi SpA, che con il progetto “Le-Farmacie” offre un supporto integrato alle cure per le persone più fragili attraverso servizi come il deblistering e il riconfezionamento giornaliero dei farmaci, ma anche con la collaborazione in rete con le farmacie 
dei Comuni limitrofi. Non resta che dare appuntamento ai lettori alla prossima uscita nel mese di aprile secondo il calendario pubblicato sul sito www.24h-adv.com . 

Grafiche Salin: le nuove frontiere 
della stampa promozionale

ProntoImpiantoOK: certifica gli impianti 
dalla verifica alla conformità

Le farmacie rafforzano il proprio ruolo sul 
territorio, evolvendo da semplici punti di 
distribuzione del farmaco a veri e propri 
centri di prevenzione, assistenza e cura. 
In questa direzione si inserisce il progetto 
“Le-Farmacie” promosso da Saronno 
Servizi, che punta a consolidare una rete 
capillare e integrata al servizio del cittadi-
no. L’obiettivo è valorizzare la collaborazio-
ne tra strutture, migliorando l’accessibilità 
e la qualità delle prestazioni sanitarie.

DEBLISTERING, ADERENZA 
TERAPEUTICA E SICUREZZA 
Tra i servizi più utili si distingue il debliste-
ring, sempre più richiesto nella gestione 
delle patologie croniche. Per molti pazienti 
anziani o seguiti da più caregiver, rispet-
tare con precisione la terapia farmacologica 
rappresenta una criticità concreta.

Il servizio prevede il riconfeziona-
mento dei farmaci in buste giornaliere 
personalizzate, sulle quali sono indicati 
data e orari di assunzione. Il sistema con-
sente un controllo immediato sull’aderen-
za al piano prescritto, riducendo il rischio 
di errori o dimenticanze.

L’attività, a carico del paziente, è re-
golamentata a livello regionale e richiede 
standard organizzativi e strutturali rigoro-
si. Le farmacie devono comunicare l’avvio 
del servizio all’ATS competente e garan-
tire procedure operative adeguate, 
personale formato e ambienti conformi 
alle Norme di Buona Preparazione. Par-

ticolare attenzione è riservata anche alla 
qualità dei materiali utilizzati per il con-
fezionamento e alla tracciabilità del pro-
cesso, oltre alla necessaria autorizzazione 
del paziente al trattamento dei medicinali.

In questo scenario, il deblistering si 
conferma uno strumento strategico per 
migliorare l’efficacia delle cure nelle fasce 
più fragili della popolazione.

RETI DI FARMACIE, SINERGIE 
PER IL TERRITORIO
Accanto allo sviluppo dei servizi, resta 
centrale il tema della collaborazione 
tra farmacie. Il progetto “Le Farmacie 
fuori dal Comune” si concretizza in un 
contratto di rete che coinvolge Saronno, 
Gerenzano, Uboldo, Laveno Mombello e 
Solaro con l’obiettivo di rafforzare compe-
titività e capacità innovativa.

Il modello consente alle singole re-
altà di mantenere autonomia gestionale, 
favorendo al contempo lo scambio di 
competenze, informazioni e servizi. 
L’approccio permette di ampliare l’offerta 
sanitaria, migliorare l’efficienza operativa 
e rispondere in modo più tempestivo ai 
bisogni dei cittadini.

La rete si configura così come uno 
strumento concreto per rendere il sistema 
farmacia più moderno, integrato e vicino 
al territorio, in linea con le nuove esigenze 
della sanità di prossimità.

www.saronnoservizi.it

Saronno Servizi SpA, farmacie
per i cittadini
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